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Течёт ли вода наверх?

www.homeestate.spb.ru 1

Свой отдел продажСвой отдел продаж

Все продажи на аутсорсингеВсе продажи на аутсорсинге

Продает только ЗастройщикПродает только Застройщик



Корпоративный контракт
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Время одиночек  прошло 
(опыт Ассоциации риэлторов СПб)

Дружественный, независимый 
агрегатор (b to b & b to c)

Партнёрские программы РГР

Вознаграждение 5% и более

«Дорожная карта продаж»

МБД (межагентская база данных)

Коммерческая недвижимость: 
работа в офисах застройщика



Отдел продаж Застройщика/ 
Корпоративный контракт

Надежный

Проверенный

Высокозатратный

Современный

Ограниченный

Глобальный 



От субагентской сети 
к корпоративному контракту

От создания сети из небольших 
агентств к работе со всеми 
риелторами Ассоциации

На сделке только 
квалифицированный агент

Помощь в проведении 
любых сделок

План продаж

Удобство бронирования

Вся информация в режиме 
онлайн

Фиксация клиента

Обучение
Гарантированное высокое 

вознаграждение 



Сохранение Вашего бизнеса

Встречная проверка – невозможность 
«левых» сделок

Единые условия для всех участников рынка 
(неудобные вопросы агента)

Антимонопольная политика в регионе

Увеличение стабильности доходов агентства



Наша работа стоит дорого

Активные и пассивные продажи

Риэлтор работает на результат, а не на процесс

Сейчас рынок покупателя

Бартер. Продажа со встречной покупкой

Гарантия безопасности проведения сделок

≥ 5% 



Коммерческая недвижимость Застройщика –
двойные комиссионные

 Аренда
 50%

 Продажа
 5%

 Совместная 
продажа с   
девелопером



Партнёрские программы
Выход из тени «Бартер»

�/м2 ?



Next  Time



Петербург,
ллинская, д. 10, 
12) 600-46-46

vk.com/homeestate
46@gmail.com

Горский


